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Sabemos que en ocasiones se presentan
bloqueos creativos, asi que puedes revisar este
ebook las veces que sea necesario para que
puedas tomar estas 100 ideas de contenido y
adaptarlas a tu marca.

Esta es una herramienta que quisimos
compartir con nuestra comunidad, en modo de
agradecimiento por estar en cada paso que
hemos dado como agencia.

{Esperamos que este material
te sea muy util!



REDES S
SOCIALES




REDES
'SOCIALES

Citas (humor,

reflexidn, Recomienda

motivacion, etc.) herramientas o
servicios de terceros
que le sirvan a tu

Utiliza memes que
estén en tendencia
y addptalos a tu
comunidad

Agradece a tus seqguidores
su voto de confianza,

puedes celebrar cuando tu
comunidad vaya creciendo

publico como apps,

una frase, puede ser de humor o

relacionada con tu nicho

Comparte fotos de
tus seguidores
usando tu producto

Recomienda un producto o
servicio propio con muy buena
acogida, la autopromocion
debe ser persuasiva

extensiones, blogs, Regala
etc. un ebook Usa tus PQR
frecuentes para
crear un carrusel
aclarando estas
Propdn a tus seqguidores que completen dudas

Pregunta a tus seguidores
por su opinion sobre un
producto o servicio puntual
de tu marca

Haz un carrusel con fotos
de tu producto a detalle
donde se vea la textura,
colores, etc.

Crea promociones
o giveaways por
tiempos limitados

Comparte consejos
utiles sobre el tema
de tu nicho



REDES
SOCIALES

m Haz captura de pantalla a los buenos E m m

comentarios de tus usuarios y publicalo Sa
: , umate a

Las infografias son - Crea encuestas
tendencias como ara conocer las

un gran recurso | #TBT los i P _

para educar y tener = OS Jucves preferencias de

mayor alcance mostrando un tu publico
recuerdo

O servicio _ _ _ Publica mensajes de
Crea contenido ;realidad o mito? celebracion en fechas
en torno a tus productos o importantes (navidad, afo
Haz juego de emoijis Servicios nuevo, dia de las madres, etc.)

Haz un paso a
paso sobre como
usar un producto

para adivinar la frase

Destaca los logros o E Muestra estadisticas de tu sector o datos m
certificados de tu marca que dejen pensando a tu publico

Comparte curiosidades
del tipo ‘;sabias qué...?’

Recomienda podcasts o blogs que sean utiles para tu comunidad
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* EMAIL
MARKETING

Brinda soluciones en fechas especiales

Ejemplo: ; Prepardandote para la temporada (fecha

Invita a que te sigan

especial)? (Navidena, de black friday, halloween, etc.) en redes sociales
Tenemos para ti, esta (guia, ebook, plantilla)

Comparte
informacion de
webinars

Ejemplo: aprende sobre
(tema) con los mejores.

Utiliza resenas y
comentarios positivos
de tu audiencia

Ejemplo: ;ya leiste lo que se estd
diciendo de nuestro negocio?
(muestra testimonios)

Ejemplo: ;cudnto tiempo
pasas en Instagram? No te
toma mds de un minuto
darte una vuelta por nuestro
perfil.

Regala
herramientas

Ejemplo: la herramienta
que te hacia falta para
XX (mensaje

relacionado a tu nicho) Premia la fidelidad de
tus usuarios y brinda
cddigos de descuento

Ejemplo: por tu fidelidad
tenemos un obsequio para ti /
Reclama el 10% de descuento
con nuestro cédigo

producto o servicio

0 servicio)

Informa sobre tus
descuentos o
promociones

Promociona tus
sorteos

Ejemplo: llego el dia de
ganar (premio), te
contamos mads

Ejemplo: llego la nueva linea
de temporada ;Condcela!

Comparte las actualizaciones y nuevas
entradas de tu blog

Ejemplo: ;ya viste nuestro articulo mds reciente sobre (tema)?

Conoce las 5 ofertas de la

] semana
Haz un listado

de los mejores
contenidos del mes

Ejemplo: ;aun no te decides?
Tenemos 5 ofertas especiales para ti

Ejemplo: esto fue lo que
paso en (MES) en
(Nombre de marca)

Anuncia lanzamientos o
mejoras de tus productos
O servicios

Instruye a tu comunidad sobre tu Ejemplo: Nuestro (servicio o

producto) ahora mejorado con
(novedad)

Ejemplo: esto es lo que no te cuentan sobre (producto
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* EMAIL
MARKETING

Envia mails por fechas
especiales, para que los
usuarios se sientan parte
de tu comunidad

Ejemplo: El ano va terminando
pero no sin antes dejarnos
personas especiales como tu, que
han hecho parte de nuestro
crecimiento.

Problemas que
afronta tu comunidad

Ejemplo: ;Te molesta
(problema que vive tu
comunidad)? (no tener
reportes actualizados, que
los procesos sean
demorados, etc.)

Crea una campana de Black friday

Ejemplo: aprovecha nuestros super descuentos por
black friday en (producto o servicio mds preguntado)

Pide que te
compartan su
experiencia con

tu marca

Ejemplo: tu opinidn nos
ayuda a crecer, esta p,equeﬁa

encuesta no te tomard mads
de un minuto.

Campanas de prevencion
frente a hurtos, etc.

Ejemplo: recuerda que no te pedimos
informacion personal por ninguna via
de contacto

Comunica sobre
nuevas alianzas

Ejemplo: le damos la
bienvenida a (marca),

Seguimiento por abandono
de carrito de compras

Ejemplo: el (producto o servicio) que
querias, aun esta esperando por ti

Comparte los
reconocimientos que

nuestros aliados en (solucion) obtiene tu marca

Ejemplo: jEstamos
celebrando! Hemos recibido
el reconocimiento a
(mencion) y todo es gracias
a ustedes

Evita hacer (accion usual de
tu comunidad) y (beneficio
que obtendrdn)

Ejemplo: evita hacer gastos hormiga y
empieza a ahorrar ese dinero.

El producto o servicio
del mes

Ejemplo: Por el mes de (MES),
pregunta por (producto o
servicio) y sorpréndete

Reactivacion de
usuarios frios

Ejemplo: hace mucho no
sabemos de ti... recuerda
que nuestras redes estdn
activas para que disfrutes de
nuestra marca

Despierta la
curiosidad

Ejemplo: 10 secretos
sobre (datos sobre
tu nicho)







Guia completa sobre
(proceso de tu marca o
nicho) (como cerrar

ventas, como hacer una
HV, etc.)

Las 10 marcas mds
influyentes en el
mercado de (tu nicho)

Noticia de la
semana

(relacionada
con tu nicho)

H 50 estrategias

para (objetivo .

de tu nicho)
Estos son los
téminos mas
usados del

mercado (segun tu
publico objetivo)

Consejos de los
5 directivos mds
influyentes

Todo lo que
debes saber
sobre (tema de
alto valor para tu
nicho) + plantilla
descargable 3 cursos que debes hacer para

especializarte en (temdtica de tu marca)

Haz uso de las preguntas
frecuentes para crear un
articulo de valor

5 herramientas que todo
(profesion de tu publico
objetivo) debe tener

Checklist que no
puede faltar cuando
hagas (accion
frecuente de tu nicho)

Beneficios y
ventajas de
(producto o
servicio de tu
marca)

El futuro de (producto
0 servicio) segun la
mirada de expertos



10 hechos asombrosos

sobre (producto o servicio) Descubre con este

test, qué tipo de
(perfil de tu publico)

eres
Las estadisticas mds Las 7 mejores 3 formas de
interesantes sobre aplicaciones para aprovechar mejor
(dato de tu nicho) (tema de tu el (producto o
marca) servicio)

5 formas de identificar si
necesitas implementar
(servicio o producto) en
tu empresa

E Manual para

expertos sobre
(producto o servicio)

Manual bdsico para
(objetivo de tu nicho)

Estos son los datos
mas interesantes del

20XX sobre
(producto o servicio)

5 habilidades que
todo (perfil de tu
publico) debe tener

5 tips para hacer el/la
mejor (accion frecuente
de tu publico)

Ejemplo: 5 tips para
hacer la mejor parrilla de
contenidos

Las 7 preguntas que
todo (perfil de tu
publico) debe hacerse
para ser efectivo






Aprende a hacer
(accion enfocada en tu
nicho) desde cero

Ejemplo: aprende a hacer un
excel de presupuesto desde
cero

(producto A) vs
(producto B) ;cudl
escoger?

Ejemplo: Blusas cuello tortuga

vs cuello en V ;cudl escoger
segun tu cuerpo?

5 pasos para (objetivo
enfocado en tu nicho)

Ejemplo: 5 pasos para salir
rapido de deudas

7 Tips para (beneficio
de tu producto o
servicio)

Ejemplo: 7 tips para hacer

campanas de email marketing
efectivas

10 dias para (objetivo enfocado
en tu nicho)

Ejemplo: 10 dias para limpiar tu organismo

3 libros que todo

Eep_or;ces de buen (perfil de tu
unicho publico objetivo)
Ejemplo: las acciones debe leer

que perdieron mds _ _

usuarios en junio Ejemplo: 3 libros que todo

buen publicista debe leer







) WEBINARS

Emprendimiento

Ejemplo: cdmo empezar tu propio negocio en _ _
(drea de tu nicho) Ventas - Ventas - cierre
reconocimiento
i Ejemplo: herramientas para
Ejemplo: aprende a llegar a hacer un cierre de ventas
nuevos publicos y conseguir exitoso
clientes

Procesos Desarrollo

Ejemplo: optimiza tus personal

procesos de (problema S Eie e

E U B IED Gl Ee) e Carrera y crecimiento
(seleccion de personal, con las adversidades y P y |

creacion de salir de ellas? proresiond

campanas, etc.) Ejempl_o: isientes que escogiste mal tu

profesion? Dale una vuelta a tus
pensamientos







Video hablando del
producto o servicio

Ejemplo: ;aun no has creado tu
estrategia de contenidos? Es
momento de empezar a llegar a
mds usudrios, huestras asesorias
te ayudardn a despegar

Motivos para comprar tu
producto

Ejemplo: habla desde la necesidad
de tu publico: ;no te queda tiempo
para crear contenido? ;no sabes de
qué hablar en tus redes? Nuestra
plantilla mensual llegd para
salvarte

Como tu producto o servicio les
ahorra tiempo
Ejemplo: crear un presupuesto toma

tiempo, nuestra plantilla es personalizable
y esta lista para usar

Usa preguntas
persudasivas
Ejemplo: ;:Como estd siendo

tu proceso para alcanzar
(objetivo)?

Checklist bdsico para no cometer
errores en (actividad de tu publico)

Ejemplo: checklist bdsico para no cometer errores en
la aplicacion de tu maquillaje

Noticias sobre
actualizaciones de
herramientas en tu
nicho

Ejemplo: ;sabias que
(herramienta) cambiara sus

funciones a partir del
(fecha)? ;Actuadlizate!







PODCAST

n 5 cosas que me hubiese gustado saber E

antes de ser (perfil usuarios)(emprendedor,

freelancer, etc.)

Conoce las 5 tendencias
dentro del (drea de tu
publico objetivo:
marketing, idiomas,
contabilidad, etc.)

Entrevista a un
experto sobre un
tema que le interese
a tu audiencia

{Como lanzar un nuevo producto?

E Aprende a convertir tus

debilidades en fortalezas

Explica el uso de una
herramienta: como usar
(herramienta) para principiantes






