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Sabemos que en ocasiones se presentan 
bloqueos creativos, así que puedes revisar este 
ebook las veces que sea necesario para que 
puedas tomar estas 100 ideas de contenido y 
adaptarlas a tu marca.

Esta es una herramienta que quisimos 
compartir con nuestra comunidad, en modo de 
agradecimiento por estar en cada paso que 
hemos dado como agencia.

¡Esperamos que este material 
te sea muy útil!
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Recomienda 
herramientas o 
servicios de terceros 
que le sirvan a tu 
público como apps, 
extensiones, blogs, 
etc.

Recomienda un producto o 
servicio propio con muy buena 
acogida, la autopromoción 
debe ser persuasiva

Utiliza memes que 
estén en tendencia 
y adáptalos a tu 
comunidad

Propón a tus seguidores que completen 
una frase, puede ser de humor o 
relacionada con tu nicho

Agradece a tus seguidores 
su voto de confianza, 
puedes celebrar cuando tu 
comunidad vaya creciendo

Comparte fotos de 
tus seguidores 
usando tu producto

Pregunta a tus seguidores 
por su opinión sobre un 
producto o servicio puntual 
de tu marca

Comparte consejos 
útiles sobre el tema 
de tu nicho

Usa tus PQR 
frecuentes para 
crear un carrusel 
aclarando estas 
dudas

Crea promociones 
o giveaways por 
tiempos limitados

Regala 
un ebook

Haz un carrusel con fotos 
de tu producto a detalle 
donde se vea la textura, 
colores, etc.

Citas (humor, 
reflexión, 
motivación, etc.)
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Haz captura de pantalla a los buenos 
comentarios de tus usuarios y publícalo

Las infografías son 
un gran recurso 
para educar y tener 
mayor alcance

Súmate a 
tendencias como 
el #TBT los jueves 
mostrando un 
recuerdo

Haz juego de emojis 
para adivinar la frase

22 23Destaca los logros o 
certificados de tu marca

Recomienda podcasts o blogs que sean útiles para tu comunidad

Muestra estadísticas de tu sector o datos 
que dejen pensando a tu público 24

Comparte curiosidades 
del tipo ‘¿sabías qué…?’

Crea encuestas 
para conocer las 
preferencias de 
tu público18

Haz un paso a 
paso sobre cómo 
usar un producto 
o servicio

19
Crea contenido ¿realidad o mito? 
en torno a tus productos o 
servicios

Publica mensajes de 
celebración en fechas 
importantes (navidad, año 
nuevo, día de las madres, etc.)

20
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Brinda soluciones en fechas especiales
Ejemplo: ¿Preparándote para la temporada (fecha 
especial)? (Navideña, de black friday, halloween, etc.) 
Tenemos para tí, esta (guía, ebook, plantilla)

Invita a que te sigan 
en redes sociales
Ejemplo: ¿cuánto tiempo 
pasas en Instagram? No te 
toma más de un minuto 
darte una vuelta por nuestro 
perfil.

Promociona tus 
sorteos
 
Ejemplo: llegó el día de 
ganar (premio), te 
contamos más

9
Haz un listado 
de los mejores 
contenidos del mes
Ejemplo: esto fue lo que 
pasó en (MES) en 
(Nombre de marca)

8 Comparte las actualizaciones y nuevas 
entradas de tu blog
Ejemplo: ¿ya viste nuestro artículo más reciente sobre (tema)? 

Comparte 
información de 
webinars
Ejemplo: aprende sobre 
(tema) con los mejores.

Regala 
herramientas
Ejemplo: la herramienta 
que te hacía falta para 
XX (mensaje 
relacionado a tu nicho)

7
Premia la fidelidad de 
tus usuarios y brinda 
códigos de descuento
Ejemplo: por tu fidelidad 
tenemos un obsequio para ti / 
Reclama el 10% de descuento 
con nuestro código 

Informa sobre tus 
descuentos o 
promociones

Ejemplo: llegó la nueva línea 
de temporada ¡Conócela!

10
Conoce las 5 ofertas de la 
semana
Ejemplo: ¿aún no te decides? 
Tenemos 5 ofertas especiales para ti

13 Anuncia lanzamientos o 
mejoras de tus productos 
o servicios
Ejemplo: Nuestro (servicio o 
producto) ahora mejorado con 
(novedad)

11
Utiliza reseñas y 
comentarios positivos 
de tu audiencia
Ejemplo: ¿ya leíste lo que se está 
diciendo de nuestro negocio? 
(muestra testimonios)

12 Instruye a tu comunidad sobre tu 
producto o servicio
Ejemplo: esto es lo que no te cuentan sobre (producto 
o servicio)
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Envía mails por fechas 
especiales, para que los 
usuarios se sientan parte 
de tu comunidad
Ejemplo: El año va terminando 
pero no sin antes dejarnos 
personas especiales como tú, que 
han hecho parte de nuestro 
crecimiento.

Problemas que 
afronta tu comunidad

Ejemplo: ¿Te molesta 
(problema que vive tu 
comunidad)? (no tener 
reportes actualizados, que 
los procesos sean 
demorados, etc.)

Pide que te 
compartan su 
experiencia con 
tu marca
Ejemplo: tu opinión nos 
ayuda a crecer, esta pequeña 
encuesta no te tomará más 
de un minuto.

Comunica sobre 
nuevas alianzas
Ejemplo: le damos la 
bienvenida a (marca), 
nuestros aliados en (solución)

Comparte los 
reconocimientos que 
obtiene tu marca
Ejemplo: ¡Estamos 
celebrando! Hemos recibido 
el reconocimiento a 
(mención) y todo es gracias 
a ustedes

Reactivación de 
usuarios fríos 
Ejemplo: hace mucho no 
sabemos de ti… recuerda 
que nuestras redes están 
activas para que disfrutes de 
nuestra marca

Campañas de prevención 
frente a hurtos, etc.
Ejemplo: recuerda que no te pedimos 
información personal por ninguna vía 
de contacto

Evita hacer (acción usual de 
tu comunidad) y (beneficio 
que obtendrán) 
Ejemplo: evita hacer gastos hormiga y 
empieza a ahorrar ese dinero.

Despierta la 
curiosidad
Ejemplo: 10 secretos 
sobre (datos sobre 
tu nicho)

15
Crea una campaña de Black friday
Ejemplo: aprovecha nuestros súper descuentos por 
black friday en (producto o servicio más preguntado)

16
Seguimiento por abandono 
de carrito de compras
Ejemplo: el (producto o servicio) que 
querías, aún está esperando por ti

17
El producto o servicio 
del mes 
Ejemplo: Por el mes de (MES), 
pregunta por (producto o 
servicio) y sorpréndete
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Guía completa sobre 
(proceso de tu marca o 
nicho) (cómo cerrar 
ventas, cómo hacer una 
HV, etc.)

Las 10 marcas más 
influyentes en el 
mercado de (tu nicho)

Consejos de los 
5 directivos más 
influyentes

Todo lo que 
debes saber 
sobre (tema de 
alto valor para tu 
nicho) + plantilla 
descargable

Haz uso de las preguntas 
frecuentes para crear un 
artículo de valor

5 herramientas que todo 
(profesión de tu público 
objetivo) debe tener

El futuro de (producto 
o servicio) según la 
mirada de expertos

3 cursos que debes hacer para 
especializarte en (temática de tu marca)

Noticia de la 
semana 
(relacionada 
con tu nicho)

Beneficios y 
ventajas de 
(producto o 
servicio de tu 
marca)

50 estrategias 
para (objetivo 
de tu nicho) Checklist que no 

puede faltar cuando 
hagas (acción 
frecuente de tu nicho)

Estos son los 
téminos más 
usados del 
mercado (según tu 
público objetivo)
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10 hechos asombrosos 
sobre (producto o servicio)

Las estadísticas más 
interesantes sobre 
(dato de tu nicho)

Las 7 mejores 
aplicaciones para 
(tema de tu 
marca)

3 formas de 
aprovechar mejor 
el (producto o 
servicio)

Descubre con este 
test, qué tipo de 
(perfil de tu público) 
eres

Estos son los datos 
más interesantes del 
20XX sobre 
(producto o servicio)

Manual para 
expertos sobre 
(producto o servicio)

5 habilidades que 
todo (perfil de tu 
público) debe tener

Las 7 preguntas que 
todo (perfil de tu 
público) debe hacerse 
para ser efectivo

5 formas de identificar si 
necesitas implementar 
(servicio o producto) en 
tu empresa

Manual básico para 
(objetivo de tu nicho) 5 tips para hacer el/la 

mejor (acción frecuente 
de tu público)
Ejemplo: 5 tips para 
hacer la mejor parrilla de 
contenidos
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Aprende a hacer 
(acción enfocada en tu 
nicho) desde cero
Ejemplo: aprende a hacer un 
excel de presupuesto desde 
cero

5 pasos para (objetivo 
enfocado en tu nicho)
Ejemplo: 5 pasos para salir 
rápido de deudas

10 días para (objetivo enfocado 
en tu nicho)
Ejemplo: 10 días para limpiar tu organismo

(producto A) vs 
(producto B) ¿cuál 
escoger?
Ejemplo: Blusas cuello tortuga 
vs cuello en V ¿cuál escoger 
según tu cuerpo?

7 Tips para (beneficio 
de tu producto o 
servicio)
Ejemplo: 7 tips para hacer 
campañas de email marketing 
efectivas

Reportes de 
tu nicho
Ejemplo: las acciones 
que perdieron más 
usuarios en junio

3 libros que todo 
buen (perfil de tu 
público objetivo) 
debe leer
Ejemplo: 3 libros que todo 
buen publicista debe leer

3

4 5

6 7
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Emprendimiento
Ejemplo: cómo empezar tu propio negocio en 
(área de tu nicho)

Procesos
Ejemplo: optimiza tus 
procesos de (problema 
de tu público objetivo) 
(selección de personal, 
creación de 
campañas, etc.)

Desarrollo 
personal
Ejemplo: ¿cómo lidiar 
con las adversidades y 
salir de ellas?

Carrera y crecimiento 
profesional
Ejemplo: ¿sientes que escogiste mal tu 
profesión? Dale una vuelta a tus 
pensamientos

Ventas - 
reconocimiento
Ejemplo: aprende a llegar a 
nuevos públicos y conseguir 
clientes

Ventas - cierre
Ejemplo: herramientas para 
hacer un cierre de ventas 
exitoso
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Video hablando del 
producto o servicio
Ejemplo: ¿aún no has creado tu 
estrategia de contenidos? Es 
momento de empezar a llegar a 
más usuarios, nuestras asesorías 
te ayudarán a despegar

Motivos para comprar tu 
producto
Ejemplo: habla desde la necesidad 
de tu público: ¿no te queda tiempo 
para crear contenido? ¿no sabes de 
qué hablar en tus redes? Nuestra 
plantilla mensual llegó para 
salvarte

Checklist básico para no cometer 
errores en (actividad de tu público)
Ejemplo: checklist básico para no cometer errores en 
la aplicación de tu maquillaje

Cómo tu producto o servicio les 
ahorra tiempo 
Ejemplo: crear un presupuesto toma 
tiempo, nuestra plantilla es personalizable 
y está lista para usar

Usa preguntas 
persuasivas
Ejemplo: ¿Cómo está siendo 
tu proceso para alcanzar 
(objetivo)?

Noticias sobre 
actualizaciones de 
herramientas en tu 
nicho
Ejemplo: ¿sabías que 
(herramienta) cambiará sus 
funciones a partir del 
(fecha)? ¡Actualízate!
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5 cosas que me hubiese gustado saber 
antes de ser (perfil usuarios)(emprendedor, 
freelancer, etc.)

Conoce las 5 tendencias 
dentro del (área de tu 
público objetivo: 
marketing, idiomas, 
contabilidad, etc.)

Entrevista a un 
experto sobre un 
tema que le interese 
a tu audiencia

Explica el uso de una 
herramienta: cómo usar 
(herramienta) para principiantes

Aprende a convertir tus 
debilidades en fortalezas

¿Cómo lanzar un nuevo producto?

PODCAST
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